KO LA DOKO LA Podnikatelsky

Automaticka pujéovna kol plan




NASIM ZAMEREM JE POSKYTOVAT SLUZBY

AUTOMATICKE PUJCOVNY KOL V PRAZE

Co je nas
podnikatelsky
zamer?

Kdo bude
nasim
zakaznikem?

Kdo je nasi

konkurenci?

Spustit systém automatické pujcovny kol v Praze.
Poskytnout inovativni reseni pro moderni meésto.
Umoznit zakazniku vyuzit potencial cyklodopravy.
Sluzba bude spusténa v breznu 2016.

Stézejnimi zakazniky budou obyvatelé metropole a
lidé dojizdéjici za praci.

Cast pfijm0 bude plynouti od turistd.

Cilime na zakazniky mezi 15 a 40 lety.

Na trhu existuji pouze dvé firmy s podobnou sluzbou
- Rekolaa HomePort.

Obé se zaméruji jen na uzky okruh zakaznikd.
Konkurujeme nizkou cenou a vysokou urovni sluzeb.




ZA NiZKE CENY POSKYTUJEME MOBILITU

V SIRSIM CENTRU PRAHY

Princip sluzby a ceny Pokryti

= Zakaznici si budou moci na
stanovisti vypujcit jizdni kolo a
vratit ho na jiném stanovisti.

= Rezervace kolai platba
probéhnou pomoci mobilni
aplikace nebo primo na
stanovisti.

= Sezona bude brezen - rijen.

= Ceny budouv rozpéti 30Kc¢ za
jednu jizdu az 800Kc¢ za sezonu.

= Samozrejmosti jsou slevy pro
studenty.




POCATECNI KAPITAL JE Z 25% POKRYT Z
VLASTNIHO JMENI, UVER SPLACIME 5 LET

Finanéni plan Casovy plan

= Je treba zakoupit 150 kol po 12 = Sluzba bude spusténa v sezoné
tis. K¢ a postavit 15 stanovist 2016.
po 100 tis. Kc. = 0Od druhého roku spole¢nost

= Je tfeba zprovoznit informacni bude generovat kladny zisk.
systém vcetne zakaznicke = Ve tfetim roce dojde k nartistu
aplikace (200 tis. K¢) a dalsi poctu stanovist, kol i
vybaveni (200 tis. Kc). zaméstnancl spolecnosti.

= Vklad do spolec¢nosti bude 500 = Ve étvrtém roce budou
tis. K¢, z dotaci a crowdfundingu zakoupena elektrokola -
plyne dalsich 500 tis. Kc. diverzifikace sluzeb.

= Potrebujeme uvér ve vysi 3 mil. .
K¢, ktery do 5 let splatime.

Po patém roce bude splacen
uver, je planovana expanze.




KROME PRVNI ZTRATOVE SEZONY

SPOLECNOST GENERUJE ZISK

Naklady Prijmy a zisk

= Splatka pocatecniho uvéru Cini = Plan predpoklada pri poctu
732 tis. rocne. 3000 stalych zakazniku prijem
= Mzdové naklady (4 zam.) jsou ze sluzeb 3 195 tis. rocnée.
1 204 tis. rocné. = Prijmy z reklamy budou 75 tis.
= QOstatni naklady (najmy, roche.
energie, pojisténi, sprava = Cisty zisk je tak priblizné 750
systému) jsou 410 tis. rocné. tis. rocné.

= V dalSich letech se zvysuje pocet zakazniki na 4000.

= Spolecnost investuje do hustsi sité, zakupuje
elektrokola.

= Rocni zisk béhem péti let stoupa na 850 tis.




SWOT ANALYZA ODHALILA POTENCIAL
PROJEKTU ALE | JEHO MOZNA RIZIKA

Silné stranky Slabé stranky
= Atraktivita sluzby = Malo husta sit stanovist
= Nizké naklady - nizké ceny = Prijmy zavislé na prodeji sluzeb
= Osobni zkusenosti s podobnou | = Zavislost na pocasi
sluzbou = Zavislost na dodavatelich
= Vysoky podil viastniho kapitalu vybaveni (stanoviste)

Prilezitosti Hrozby

= Koncept znamy ze zahranici = Pomalu se rozvijejici
= Spoluprace s magistratem infrastruktura

= Trend zdravého zivotniho stylu | = Terén

= Silici obliba cyklistiky = Rostouci kriminalita

= Nizka uroven konkurence = Zmény na magistratu




