
Ekonomické a manažerské principy

Cvičení # 2

1. Předpokládejte, že lidé jedoucí na služební cestu a lidé jedoucí na do-
volenou mají následující poptávku po letenkách na trase Paříž-Londýn:

Cena (v EUR) Letenky Letenky
(služební cesta) (dovolená)

150 2 100 1 000
200 2 000 800
250 1 900 600
300 1 800 400

(a) Jestliže se cena zvýší z 200€ na 250€, jaká bude elasticita po-
ptávky (i) lidí jedoucích na služební cestu a (ii) lidí jedoucích na
dovolenou?

(b) Proč mají tyto dvě skupiny různou elasticitu poptávky?

2. Sedíte s kamarády na pivě a přemýšlíte o možnostech podnikání.
Jeden z vás právě přišel o práci. Původně pracoval na obchodním od-
dělení zkrachovalé firmy (kterou někdo pravděpodobně vytuneloval),
vyrábějící značky začátek a konec obce pro všechny obce a města v
ČR.
I přes krach firmy disponujete obchodními kontakty na zástupce měst
a obcí, a proto přemýšlíte o možnosti vytvořit novou firmu, která by
pokračovala v činnosti firmy předcházející a nabízela by stejné služby.
Co všechno potřebujete vědět, než se rozhodnte, že s kamarády do této
podnikatelské aktivity půjdete?
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